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Orjan limnar Tel

Vad minns han som positivt ¢

Orjan Eriksson har varit VD
fiir FFV Elektronik, Telub Tek-
nik, Telub ...

Nej, vi ska inte hir redogiora
fiir alla de bolagsnamn han och
vi andra har levt med under de
senaste tio dren.

Men nu lémnar Orjan Telub
och Viixjé och gdr dgver il var
stdrsta kund, Firsvarets mate-
rielverk.

— Niéir du nu stér i begrepp an ldmna
Telub tittar du fdrmodligen | backspe-
geln, Vilken héindelse minns du starkasi?
Ar det niir FFV 199] évertogs av Celsius
och sd smdningom ingick i en birsnoterad
koncern eller ndr Celsius fick underkon-
cermer och vér tlilhiéirigher blev Celsius
Information Svstem?

— Nej, faktiskt inte. Den hiindelse som
jag minns starkast dr utan tvekan proces-
sen niir min Elektronikavdelning pd FFV
Aerotech 1983 gick samman med Telub.

— Vilken mdisdrtning har du haft for
Telub?

— Mitt mdl har alltid varit ait Telub ska
ha en Lingsiktigt god konkurrenskraft och
en kortsiktigt god resultatgenerering. Det-
ta ger oss mdjligheten att sjilva skapa viir
framtid.

— Ett annat mdl har varit att totalforsva-
ret | Telub sett en kompetent partner som
man kan lita pd i fred och i krig.

Har du uppnéatt malen?
— Kéinner du att du har ndtt dessa maf?

— Ja, vi har uppnitt dessa mil med nsk
fiir att vi i vissa omedden blivit alltfor star-
ka och kompetenta som leverantar.

— Hur tror du Telub med sina dorterbo-
lag uppfartas av sina dgare och andra in-
iressenter?

— Miinga uppfattar oss som byrdkratis-
ka. Ent skil kan vara att vi arbetar mycket
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Orjan har ibland hoft anledning att vara

systematiskt. Men jag kan med viss till-
fredsstillelse konstatera att vira metoder
och arbetsslitt nu tillimpas 1 CIS och sam-
ma sak giiller fir gamla Telubgruppen.

— Och frin mdnga hill har jag mitts av
en stor respekt for vin tekniska kunnande.
Agarna har fochoppningsvis uppskattat
Telub som en siker kassagenerator, s
inte belastat figara med ndgra stiyme ne
tiva dverraskningar eller problem.

— Har de civila satsningarna haft den
uiveckling du hoppats pd?

— De civila satsningarna har under sgaia
naste firen varit den stora utmaningen. Fo
silliningen under 1995 pd 152 miljoner
kronor mot en budget pé 128 miljoner kro-
nor och innehdllet i de civila uppdragen
har Gvertriffal mina forvintningar.

Angrade beshut?
— Har du som gammal militdr kunmat Kin-
na dig hemma och fértrogen med de civila
kunderna och deras annorlunda  affidrs-
knefrur?

— Flertalet av Telubs civila kunder arbe-
tar ofta med stora och komplexa system.
Diirfor tycker jag ant skillnaden mellan
verksamheterna fr smi.

— Men viss civil verksamhet har jag
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