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TELUBS AFFARSIDEER OCH MAL

Vi vill alla att h,réu*: féretags fort-
bestdnd ska vara tryggat fér framti-
den och ge god LGHEEI‘II‘E"L Vi vill
.n"..ﬂ&l"e kunna '.,'J.daxﬂuwecx_.a "-Ié.]:"'t
breda telniska kurnnande och déri-
genom vara till stérre nytta fir
vara kunder.

[Br att kunna uppna tryggheten, l&n-
samheten och utvecklingen miste vi
anstdllda, firetagets viktigaste
resurs, fungera och kimna arbets-
motivation. For detta kxdvs det

att vi & klara Sver var egen och
vart férerags rcll, imriktning

och mil.

Vilka 3r 43 Telubs mal och affirs-
idéer? Fér férsta gingen hdr i
Telub-aktuellt ska vi dterge vad
som & skrivet om vira affdrs-
idéer och mdl.

Vdr affirnside dr

att med g':d lonsamhet utveckla,
marknadsfira och producera sa-
dana ue]-:n;s}aa tijdnster och produk=-
ter, i vilka Telubs breda kunnande
inom avancerad elektronik kommer
till anvandning och som tillfreds-
stdller kundernas behov och med-
verkar till att hija deras presta-
tionsniva.

Kunderna skall frimst s8kas hos
ftretag (industrier) och myndig-
heter, verk och institutioner.

Manusstopp den © september
for Telub-aktuellt nr 1> i w 3G.

Vdrnt mdl ax

att befista och vidareutveckla var
stdllning som ett flretag med brett
launnande inom avancerad elektronik.

Fép att uppnd detta midl miste vi bl a
fortsdtta att expandera. Nya tekniker
och nya kunskaper midste till stor del
tillf¥ras genom kvalificerad personal
utifrén. Detta kan vi gfra antingen
genom flretagsfirvérv, fusioner eller
extern rekrytering.

God tillgdng pd pengar &r i detta
sammanhang sjdlvfallet en nddvindighet.
En del av dessa pengar kan vi sjdlva
tjdna ihop, men stora mingder kapital
mdste tillskjutas utifrédn. Fér att fi
kapitaltillskott fren aktiedgare och
lingivare, mdste vi generera vinstme-
del f&r den férrintning aktiefgare
och léngivare krdver pa sina i fire-
taget satsade medel. DErfir &r det
nddvindigt att vi har god ldnsamhet 1
vir verksamhet.

Ju snabbare expansion desto h&gre 1l&n-
samhet krdvs det. Kent 588 har beddmt
att Telubs 1dnsamhet DOr L.Fl'l:'rg_ til
15=-20 % pd sysselsatt kapital f¥r de
nérmaste dren. Detta l&nsamhetskrav
kan j&mf¥ras med de 15 % generaldi-
rektér 0lle Lund satt som mdl fér FEV-
koncernen som helhet.

Det b¥r naturligtvis papekas att god
l¥nsamhet inte & ett mdl i sig utan
en nddvindighet fr att trygga flre-
tagets framtid och d&med de anstdll-
das anstidllningstrygghet.



De fura divisdonernas affirsidéen
och mdk

Teknikkonswltdivisionen

Divisionens affdrsidé 4 att inom lEmp-
liga telnikomréden utveckla, producera
och marknadsffra tekniska konsulttjdns-
ter, utbildning, verkstillande underhill
och anldggningsverksamhet.

Divisionen skall kunna arbeta med
alla faser fran idé&- och behovs-
studie, frverkligande, drift och
vidmakthdllande till kassation.

Divisionens huvudinriktning pa
marknaden dr det svenska militd-
ra férsvaret, som idag star fér
ca 80 % av divisionens bestdll-
ningsvolym och milet &r att Ska
volymen med ca 7 % per ar.

Divisionens tjdnster marknadsfrs
dven till andra svenska offentli-
ga myndigheter, affirsdrivande
verk och stérre koncerner.

I takt med att teknikupphandlingen
far stirre gencmslagskraft i sam-
hdllet bedtms behovet av teknisk
experthjdlp dka.

D& det gdller de ekonomiska mdlen
berdlnas faktureringsvolymen i
1982 &rs prislige %ka frén ca

139 mnkr till 177 mmkx ar 1985

i 1983 ars prislige.

Den civila andelen av fakburerings-
volymen, som i dag uppgir till ca
15 %, berdknas 8ka till ca 22 %.

Divisionen rdknar dd@rmed med att
Junna l¥mna ett dnnu hittre bi-
drag till féretagets ekcnomiska
resultat.

Servicedivisionen

Divisicnens afférsidé & att, som
en frédn leverantdrsintressen fri-
stdende part, till anvindare av
modern elektronikutrustning till-
handahdlla de tj&nster och produk-
ter som erfordras f&r installation,
hardvaruutveckling och drift av
elektronilutrustningar.

Divisionens marknadsméssiga mdl & att
bibehdlla positionen som Skandinaviens
ledande organisation ffr "tredjepart-
service" (bdde anvindare och leverantér
har tillging till en neutral organisa-
tion) inom datautrustning samt &ka
marknadsandelarna pd den civila markna-
den och inom offentliga sektorn.

Divisionens mil & &ven att bli den le-
dande leverantfren av begagnade minida-
torer med kringutrustning inom Skandi-
navien och att uppnd en ledande stdll-
ning bland fristiende leverantirer av
datatillbehér.

Fdr att uppnd dessa mal krdvs en mark-
nadscrientering av organisation och
perscnal.

Divisicnen rdknar med en kraftig Skad
faktureringsvolym frén ca 36 mnkr 1
1982 drs prislige till 65 mnla 4r 1985
i 1983 &rs prislige. Denna volymexpan-
sion berdiknas ge en hig lénsamhet och
ett gott bidrag till Telubs resultat.






