


Civil satsning inom Ledningscentraler

Det ar med de

breda losningarna vi

vinner marknaden

— Féaretagets uttalade vilja ant
saisa civilt har vi tagit fasta pd.
Vi marknadsfor nu vdrt kun-
nande frdn en nybildad sektion.

Lars Jernbdacker och hans
sektion Civila informationssystem
inom Telub Tekniks avdelning
Ledningscentraler riktar in sig
mdimedvetet mot nya marknader.

— Och fdr vi det stéd och de
resurser vi behdver kommer vi ait
Iyckas.

— Det finns en efterfrigan pd viir kompe-
tens inom lednings- och informations-
system dven pd den civila marknaden,
forklarar Lars Jernbiicker. Diirfor dr det
naturligt att vi nu milmedvetet vinder
oss dit. Vi ska liira oss marknaden och vi

ska se pd vilket sétt vi kan hjilpa till.

Sektionen Civila informationssystem
bildades fior fyra ménader sedan och in-
gfir i Nils-Olof Karlbergs avdelning Led-
ningscentraler, som ville samordna av-
delningens civila satsningar i en sérskild
sektion.

Ett annorlunda satt
Lars fick uppdraget att leda sektionen

| och han fir nu mitt uppe 1 arbetet ait ta
| fram en affiirsplan.

Men har di avdelningen inte haft civi-
la kunder tidigare?

— Jo, men jag har uppfattningen att det
har varit av karaktiren spot-affiirer. Vi
har tagit de affirer som trillat framfor
vira fotter. Nu ska vi bearbeta markna-
den pé ett helt annorlunda siitt. Verk och
myndigheter kommer att bli vir huvud-
marknad.

Den nya sektionens medarbetare Paul Wiberg, Kent Johansson, ex-jobbaren Anders
Sandblad och Per-Erik Arthursson stér bakom Lars Jernbdckers (sitande) tro pd den civila
marknaden dé det giller deras kompetens inom lednings- och informationssystem.

Lars Jernbécker har uppdraget att leda den
nya “civila” sektionen inom Telub Tekniks

avdelning Ledningscentraler.

— Vi dir bra pd att strukturera och ana-
lysera system, hitta integrationsmiijlig-
heter mellan olika idldre datorsystem,
samla in och foriidla information och lag-
ra den pd ett strukturerat siitt i databaser,
fisrmedla information o s v.

Bra samarbete - p& var niva
Lars framhdller ocksd vikten av samar-
bete, bade internt inom den egna divisio-
nen Ledningssystem, till exempel med

| sektion Trafikledningssystem, och "ex,

ternt” med framférallt division Kommu
nikationssystem.

— Qftast innebdir kundens krav och
behov att divisionerna Ledningssystem
och Kommunikationssystem samarbet:
Detta dir vildigt tydligt och helt nidviin-
digt néir man arbetar pd den civila mark-
naden. Och samarbetet fungerar bra,
framforallt p& handliiggamivi. Vi gor allt
fsr att kunden ska kiinna Telub Teknik
som en helhet, eftersom det iir med de
breda lissningarna vi kan vinna den civila
marknaden.

Endast en kundansvarig
— P till exempel Vigverket kan det vara
en och samma person som upphandlar
sviil radioutrustning som operatirsplats.
Verket forviintar sig di att vi stiller upp
med en kundansvarig och att denne anlitar
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