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Telubs senaste nyforvirv — Vexa Svenska AB

Ska inte vaxa mycket mer

men anda utvecklas

Pléitsligt ringer det hiigt och
liudligt i en klocka. Samtliga pa
kontoret hiir det och Mikael ler
beldtet.

— Nu tog vi en order.

Det lilla faretagets informa-
tionsbehov dr létt att tillfreds-
stiilla och avancerad teknik dr
inte alltid det bista.

— Det giiller att anpassa
tekniken efter behoven. Det
ligger ocksd i var affirsidé,
siger Mikael Lundberg, VD pa
Vexa Svenska AB.

B Telubs senaste nyfirviiry dr ett foretag
som vuxit till sig ordentligt under de fa &r
det funnits. Men fir ait kunna fortsiitta
utveckla firetaget ville man ingd i en
stirre grupp.

Telub och Dotcom tedde sig lockande.

- Jag #r dvertygad om att vi kommer
att utvecklas positivt inom Telubgrup-
pen, siger Mikael Lundberg, VD for bo-
laget och en av de forra lgarna. Sivil
Telub som Dotcom kan bidra till vir ui-
veckling. Dessutom dr vira produkier
bra komplement till Dotcoms.

— Och Dotcom, som i viss man har va-
rit konkurrent till oss men ocksd kund,

har en for oss mycket attraktiv service- |

organisation.

- Vi iir duktiga pé att silja, dels genom
en egen siiljorganisation och dels genom
Aterforsiljare, men vir svaghet &r att vi
inte kan ita oss fullgod service och fort-
satt omhiindertagande efter leverans av

produkten pi ett siitt som vi skulle tnska. |

Men nu nér vi #r i Telubgruppen och stir
Doteom nira ska det bli annorlunda.

Hur och varfér bildades Vexa? Den
avmonopoliserade viixelmarknaden gjor-
de det mijligt att bilda bolag for art siilja
telefonviixlar.

[ Svenska AB

| ler pi att bygga

Lars Emstson
startade YVexa

1989 och blev di
aterforsiljare for
Philips smi wiix-
lar. 54 sméning-
om utékades
sortimentet till
lite: stiirre Philips-
viixlar.

Viéxte snabbt
Antalet dgare ut-
tkades ocksd.
Mikael Lundberg
och Peter Olsson
kom in i bilden
1991. Idag iir ett
25-tal anstiillda i
bolaget. Siljare,
tekniker, ekono-
mer, projekile-
dare och ledning

sitter pd Smides-
viigen i Solna.
Lars  Ernstson

har fAywar  tll
Malmé och hil-

upp ett forsilj-
ningskontor dir.

De gamla ligar-
na utgiir dven i fortsitiningen ledningen
i foretaget och tillsammans med Ola
Norberg, VD fir Dotcom, kommer de att
vara delaktiga i utvecklingen av Telubs
affiirsenhet Data- och Telekommunika-
tionssystem.

— Var kommer namnet Vexa Svenska
ifrén?

— Det dr ett fantasinamn helt enkelt,
forklarar Mikael, men man kan ju associ-
era till vixlar och viixa. "Svenska' var vi
av Patent- och registreringsverket tvung-

Mikeel Lundberg

na att ligga till fir att inte forviixlas med |

.:—. il —ﬁ-.

andra foretag med liknande namn.
| — Hur ska Vexa utvecklas de niirmaste

dren?

~ Vi ska i huvudsak hdlla oss till det
produktsortiment vi har, d v s Philipsviix-
lar ftir anknytningar upp till 100 anknyt-
ningar, forklarar Mikael. Men vi ska oka

| vir marknadsandel kring storstiderna,

gatsa finnu mer pd storkundemna, etablera
ett siiljkontor i Giteborg, finna fler effek-

| tiva och kvalificerade Aterforsiljare samt

att pd postorderbasis komma &t lagpris-
marknaden. Och detta kan bli fullt
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