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TELIA KONCENTRERAR SIG « OLOF LUND OM SAMARBETET |
KONCERNEN « VI UNDERHALLER ALLT FLER FLYGPLATSER
DOTCOM KNYTER IHOP ARE « PATENTET SOM GAR | HOJDEN




Under hijsten bérjar naturen  gora sig
iordning for vintern men i néiringslivet
avtar inte intensiteten, Tviirt om. Det iir
nu vi ska spurta hem frets budget sam-
tidigt som vi gor virt biista for att fir-
stka skada in i néista &r och spegla vad
vi ser i en ny budget for 1995,

Just nu tycker jag att vi har ovanligt
manga mdjligheter till en spiinnande
utveckling. Vi tycks ju vara pd viig in i
en allmin konjunkturtillviixt och vi pé
Telub finns i rtt bransch — IT-bran-
schen, Det hiinger med andra ord
mycket pd oss sjidlva om vi kan ta vara
pé de manga mijligheterna.

Sett ur vart perspektiv tycker jag att
det mest spiinnande ir den integration
som nu sker mellan datakommunika-
tion och den "klassiska” telefonin och
de nidtverk som diirigenom skapas av
datorkrafi, databaser, minniskor och
firetag. Hér passar Telub Tekniks tek-
niska konsultkompetens vil in liksom
Forsvarsmedias och Telub Inforums
kunnande om datorstiidd utbildning
och dokumenthantering. Dotcoms po-
sition som systemleverantér av telefon-
vidxlar och datandt, Telub Teleanliigg-
ningars engagemang som projekterare
och entreprentr inom telekommunika-
tion liksom viirt eget Datacenters erfa-
renhet av niitverk och "client/server”-
tillimpningar samt virt gemensamma
Remote Support Center gir bilden full-
stéindig. Vi dr en fGretagsgrupp med
styrka, kompetens och forutsittningar
att ocksd i framtiden vara en betydande
och viilrenommerad akidr pd IT-mark-
naden. Och de kontakier med Enator
och Dialog som nu sker pd bred fron
skapar innu fler affiirsmiijligheter,

Men vi maste aktivt lyssna pd mark-
nadens signaler och ta vara pd den
styrka som finns i att samarbeta Gver
de griinser som organisation och yrkes-
roller av tradition siitter. Om vi lyckas
med detta, di kommer vi ocksd att vara
med som en framtriidande foretags-
grupp pé den expansiva I'T-marknaden.
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Kenth-Ake Jéinsson

Telia koncentr

Telub Teleanlaggningar

Det dir éinnu inte alla firunnar ant
komma i dinjutande av Telias
alla AXE-tjinster.

Men 1998 ska Telia ha anslutit
92 procent av Sveriges befolk-
ning till det moderniserade tele-
nétet — till en del med hjdilp av
Telub Teleanlidggningar.

B Eftersom Telia har valt au under de
senaste aren minska sina egna entreprenad-
resurser, samtidigt som de ska gira
mycket stora investeringar, har det gett
Telub Teleanliggningar i Arboga stora
midjligheter. Men méjligheterna har inte
kKommit av sig sjilv.

— Nej, siiger Jan-Olof Bjirklund,
marknadsansvarig inom Teleanliggning-
ar. Vi har under ett drs tid gjort mark-
nadsunderstkningar och bearbetningar
pi Telias samiliga dtta regioner. Det ar-

betet har nu resulterat i, att vi som fristd-
ende entreprendr nu gir en férsta teleen-
treprenad at Telia.

AXE till alla - néstan
Fram till 1998 ska niistan alla svenskar
ha tillging till de s k Plustjiinsterna som
AXE-systemet medger. Det fr bara
mest gleshebyggda trakterna som stiills
utanfir.

— Dagens telendit innehdller sex teknis-
ka nivier, fiirklarar Jan-Olof. Det mode
niserade niitet ska endast innehdlla tre n’
vier,

— I niirheten av diir abonnenterna finns
ska det finnas koncentratorer (contain-
rar). Telefonernas analoga signaler sam-
las 1thop 1 koncentratorerna diir de digi-

| taliseras. De digitala signalerna skickas

sedan till AXE-stationer fir vidare-
befordran till en fordelningsstation
som formedlar signalerna vidare till den

Johan Ljungblem, Telub Teleanléggningar, &r en av flera som bland annat skarvor in kablor

till Telios koncentratorer.
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