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LONAR DET SIG ATT SPARA?

Sjdlvklart! Jag vill pdstd att ldgre
kostnader dr en fordel for bdde kund
och fdretag.

Vem trodde egentligen ndgot annat.

"Men dr det inte sd att forsvaret (FMV)
betalar vdra verkliga kostnader plus
ett procentuellt vinstpdldgg? Hoga
kostnader ger ju d4 higre vinst."

Titta! Det finns visst en och annan
som "tdnker till".

Firvisso dr det sd att vi har ett av-
tal med Forsvarets Materielverk som
innebdr att vdra priser skall baseras
pd sjdlvkostnad plus ett vinstpdlagg.
Teoretiskt d@r det darfdor riktigt att
sdga att hogre kostnader ger higre
vinst. Men i praktiken hdller det in-
te.

Om vi inte konsekvent stravar efter
ldgsta mdjliga produktionskostnader,
kommer vi pd kort tid att bli utan
uppdrag och vara konkurrenter kommer
att ta over. Det &r absolut fel att
tro att vi saknar konkurrens.

Om vi vill trygga vdr sysselsdttning
och helst Gka den finns, utover kravet
pd god kompetens, inget viktigare ar-
gument for att vdlja oss som leverantor
dn véra l4ga priser.

Vi har midnga fall en unik kompetens
som vi kan sd3lja till ett hyggligt
pris. Men denna situation gdller inte
i all evighet. Vi mdste planera och
tdnka framdt.

Liga kostnader d@r och forblir vdrt
framsta vapen for att hdlla konkurren-
terna borta och sdkerstdlla vir syssel-
sdattning.

Det &r bra att "tdnka till1", men det
gdller att kunna "ténka om" ocksd.

E/Hans Pensbeck
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HOSTENS VISNING AV NYMODIGHETERNA

Industridivisionen har nyligen haft
en pressvisning av sina nyutvecklade
produkter inom "tung industrivdgning".
Branschtidningar och ortens dagstid-
ningar visade ett stort intresse for
de nya produkterna, lastbilsvdgen
"Vikton", vdginstrument fir dynamisk
vagning och for direktanslutning till
dator, 1dtt programmerbar vdgningster-
minal, standardsystem for obemannad
fordonsvagning och energiberdknings-
systemet "Torkel" for fasta branslen.

Mer om produkterna och visningen i
kommande nummer av FFV-NYTT.
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TEKNISKA MASSAN T STOCKHOLM
20-26 oktoben

Fttav de 1 500 foretagen pd det 18 000 m
stora omrddet ar Telub, Industridiv.
Vi finns i hall D, monter D4:30.
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Du som tdnker besdka mdssan, kontak-
ta ZVO/Marianne Gustafsson, ankn 473.
Hon har biljetter till massan.

Och du, glom inte att ta en titt dven
pa vdr monter.
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G-info

Som framkom i senaste extra Inblicken
har vi dnnu ej kunnat st@mma av vdra
planer med FMV:s. Just nu pdgdr ett
intensivt arbete inom foretaget med
att ta fram ett bra underlag for den
kommande diskussionen med FMV, som
forvintas leda till vetskap om vilka
avvikelser som finns mellan planerna.

FMV - vidr huvudmarknad - kommer att
f4 minskade resurser. Detta innebar
att konkurrensen om marknadsandelarna
Gkar. Den primirt viktigaste offensi-
va dtgirden miste ddrfor vara att sa-
kerstdlla minst nuvarande marknadsan-
del och om mijligt oka denna. I prak-
tiken innebdr detta intensivare kund-
kontakter inom ramen fior befintliga
och kommande bestd1lningar. Inom ra-
men for vir affirsidé anstringer vi
oss ocksd att hitta lampliga arbets-
uppgifter som for ndrvarande utfdrs
av konkurrenter.

For att ytterligare Gka beredskapen

att méta en nedgidng i FMV-marknaden

padgir det ocksd ett planerings- och

forberedelsearbete fior de offensiva

dtgirder som kommer i host och under
1984. Jag ger hdr information om de

viktigaste bitarna i dessa.

Marknadsplanen

Vi har nu inventerat marknaden for
vira tjanster till etablerade och nya
kunder. Minga av dessa har varit kanda
tidigare men ej kunnat bearbetas pa
grund av resursbrist. En bearbetning
av resultatet av inventeringen pagdr
nu inom marknadsenheten (GM) for att
under vecka 43 resultera i en forsta
utgdva till marknadsplan fir offensi-
va satsningar.

Denna plan skall sedan resultera i
fdljande dtgarder:

- Bred inledande marknadsféring mot
intressanta myndigheter och verk

- Forsdljning av befintliga tjanster
och produkter til1l nya kunder

- Bestk i Arboga och Vaxjo av tankba-
ra kunder

G-info

- Framtagning av informationsmateriel

Vi har inom fiiretaget delat upp de for
ti11fdllet aktuella myndigheterna och
verken mellan divisionerna. Vdrt an-
svar ar nu att samla in uppgifter om
bertirda myndigheter och verk, planldg-
ga och genomfora bred marknadsforing

i samarbete med dvriga divisioner samt
att félja upp resultatet av denna.
Forsdljning och produktion av tjdnster
kommer sedan att genomfdras i respek-
tive divisions egen regi.

Presentationsmatendied

Nu pigdr slutarbete i framtagningen

av en ny stordiabildserie,som ar ett
hjdlpmedel i presentationen av divi-
sionens verksamhet. Arbetet blir klart
ti11 den 1 november, dd vi hoppas att
minga av vdra medarbetare far ett bra
och anvindbart forsaljningshjdlpmedel.
Vi rdknar ocksd med att ha klart en
utgdva pd engelska senast den 1 decem-
ber.

Vid forsdljning till nya kunder dr det
viktigt att kunna uppge och visa refe-
rensobjekt. En bildserie och firteck-
ning dver referensobjekt kommer att
tas fram ti11 den 1 februari 1984.

FFVEL kommer dven att ta fram broschy-
rer Gver intressanta verksamhetsomrd-
den. Vi pd G-divisionen har har 1 upp-
gift att svara for omrddena radar,
mekanik och anldggningsverksamhet -
teleentreprenader. Dessa broschyrer
skall vara klara senast under forsta
kvartalet 1984,

Omarbetning och uppfrédschning av gamla
produktblad pdgdr ocksa.

For satsningsomrddet teknisk overvak-
ning hd1ler anldggningsenheten (GA)
tillsammans med en extern konsultfir-
ma pad att ta fram séval en broschyr
som marknadsforingsplan.

Ekonomd

Efter period 8 gdller for vdra nyckel-
tal:

- orderingdng 81,8 Mkr (+14,1 Mkr)






